附件2
供应商调查评定表（货物类）
	供应商名称
	XXX公司

	联系人
	XXX
	联系电话
	XXX

	
	评价要素
	评价情况
	申请单位自评分
	评定评分
	备注

	商务资质20
	1．供应商资质情况（20分）
公司规模，注册资金，营业地点、代理产品的代理级别，自产或代理主要产品品牌和种类，产品生产或/和供应能力，发票种类。
	1. [bookmark: OLE_LINK10]有供应商合作的资质得2分、提供年度审计报告（有资质财会所盖章得2分、资产负债率≤60%得2分、连续2年盈利/现金流为正得2分），合计8分。
2. 供应商代理的产品具有较高的代理级别，所代理的品牌和产品种类涵盖多个领域，具备较强的产品生产和/或供应能力。全国级别得5分、省级代理得4分，市级得3分、区级得2分、县级得1分。
3. 供应商能够提供合法的发票种类，符合财务规范和税务要求，确保交易的合法性和合规性。得2分，否则为0分。
4. [bookmark: OLE_LINK9]社保≥5人以上得5分、4人得4分，3人得3分，2人得2分，1人得1分，0人得0分。
	
	
	营业执照扫描件及相关资质扫描件(有效期内)
审计报告/银行资信证明（经审计的财务报表）
近一年的合规专票记录

	技术服务50分
	2.供货质量（20分）
（1）历史供货合格率
（2）质量检测能力
（3）质量问题响应
	- 提供每批次检测报告（5分）
- 质量问题24小时内响应（5分）
- 提供退换货方案（5分）
- 产品质量合格证（5分）
	
	
	客户验收记录/项目供货质量报告/检测报告
提供承诺函

	
	3. 服务能力（20分）
（1） 本地化支持
（2） 备件与库存
	- 本市技术团队及人员能力（10分）
- 远程支持（5分）
- 常规产品库存≥5件（2分）
- 非常规产品库存≥5件（3分）
	
	
	团队名单（资质证书）/服务协议
库存清单/原厂证明（库存系统截图或仓储现场照片）

	
	供应链能力（10分）
（1）交付时效
	- 标准产品交付周期≤7天（7分）
- 加急订单≤3天（3分）
	
	
	历史交货记录（近一年）或承诺函

	案例报价30分
	价格水平（20分）
（1）报价竞争力
	- 需提供近3年30万金额以上的历史合同（国企政府类），每份合同3分，上限15分
- 提供合同中体现的代理相关产品价格，低于市场均价10%及以上得5分（5分）
	
	
	市场均价数据来自政府采购网、京东、天猫旗舰店

	
	合规性（10分）
（1）渠道合规
	- 无窜货、假货记录（5分）
- 原厂合规认证（如防伪追溯）（5分）
	
	
	原厂声明/承诺函

	[bookmark: OLE_LINK2]新增否决项（一票否决）
	1.供应商法人或高管存在重大失信记录（如被列入失信被执行人名单）。
2.样品检测关键指标不合格且无法提供整改方案。
3.近3年因质量问题导致客户重大损失。
4.未通过环保或安全合规性审查（如排污不达标、安全事故记录）。
5.申请资料造假。
	
	
	

	评分等级说明
	1.优秀（90-100分，且无任一单项得分为0）：优先纳入核心供应商库，可签订长期协议。
2.合格（80-89分，且无任一单项得分为0）：纳入合格供应商库，需定期复审。
3.不合格（<80分）：直接淘汰。
	
	
	

	综合评价得分及考评人意见：
准入小组考评人签名：      



[bookmark: _GoBack]

                              日期：

	副组长审核意见：




组长签名：                                       



       日期：



